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Ausfiillhilfe: Bewegen Sie den Mauszeiger tiber die Uberschriften. Ausfiihrliche Hinweise: Leitfaden Modulbeschreibung

Titel des Moduls Rhetorik

Kennnummer Workload Credits/LP | Studiensemester | Haufigkeit des Angebots Dauer
90 h 3 6 jedes Semester 1 Semester
1 | Lehrveranstaltungen Sprache Kontaktzeit Selbst- geplante
studium Gruppengrofe
Rhetorik Deutsch 2SWS/30h 60 h max. 15

2 | Lernergebnisse (learning outcomes) / Kompetenzen

a) Die eigenen Interessen in einer Verhandlung durchsetzen zu kénnen

b) ZielfUhrende Verhandlungsmethoden einzusetzen

c) Mit Verhandlungstricks der Gegenseite umgehen zu kbnnen

d) Naturlicher und authentischer Auftritt vor Publikum

e) Ausdruck von Emotionen und Aufbau von Spannung

f)  Beherrschung non-verbaler Kommunikation bei der 6ffentlichen Rede

g) Medien zur Unterstiitzung des Redners einsetzen zu konnen, ohne dass es dem Redner selbst schadet

h) Die Redezeit fiillen und einen Punkt in seiner Tiefe und Bedeutung lber langere Zeitrdume darstellen konnen

3 | Inhalte

a) Verhandlungsvorbereitung und -analyse

b) Angebote und Argumente

c) Korpersprache und Raumpréasenz

d) Rhetorische Settingsanalyse

e) Redestrukturen

f)  Bausteine der Darstellung von Redeinhalten

g) Stimmfihrung und Pausensetzung

h) Die zahlreichen Fallstricke von und Irrmeinungen iber Powerpoint & Co

4 | Lehrformen

a)
b)
c)

Einzellbungen
Gruppeniibungen
Vorlesung

5 | Teilnahmevoraussetzungen

keine

6 | Prifungsformen

2 Abschlusskommunikationsbeitrage (bspw. Rede und Verhandlung)
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Verwendung des Moduls

Modulbeauftragte/r und hauptamtlich Lehrende

Prof. Dr. Marianne Andres; Dr. Markus Herrmann
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